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Mission et activité du métier

Fait pour vous si vous aimez :

Négocier, faire du commerce, convaincre, argumenter Se déplacer souvent, bouger, aller sur le terrain

Fournitures, machines et matériels agricoles, nouvelles technologies

Prospecter et mettre à jour le fichier clients.
Visiter la clientèle.
Développer le chiffre d’affaires et les parts de marché sur le secteur dont il est responsable.
Organiser les opérations de marketing.
Accueillir et conseiller les clients.
Connaître la concurrence.
Assurer la rentabilité de son activité.

Conditions d'exercice

Sous la houlette du Chef des Ventes ou du Directeur Commercial, le Technico-commercial assure la vente du matériel neuf et
d’occasion et des prestations de l’entreprise. Il relaie l’image et le savoir- faire de son entreprise sur le terrain.

Compétences et qualités

Compétences techniques et financières.
Sens commercial.
Aptitude au dialogue.
Disponibilité et autonomie.
Bonne organisation personnelle.
Combativité.

Perspectives d'évolutions

Responsable Commercial ou Marketing.
Directeur des Ventes.
Responsable d’agence.
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